Warsztaty - Budowanie marki winiarskiej w
oparciu o potencjat regionu
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,Europejski Fundusz Rolny na rzecz Rozwoju Obszardw Wiejskich: Europa inwestujgca w obszary wiejskie".

Instytucja Zarzadzajgca Programem Rozwoju Obszarow Wiejskich na lata 2014-2020 — Minister Rolnictwa i Rozwoju Wsi
Operacja wspoifinansowana ze srodkow Unii Europejskiej w ramach Schematu Il Pomocy Technicznej
,Krajowa Sie¢ Obszaréw Wiejskich” Programu Rozwoju Obszaréw Wiejskich na lata 2014-2020
Operacja opracowana przez Dolnoslaski Osrodek Doradztwa Rolniczego z siedzibg we Wroctawiu

Budowanie marki winiarskiej w oparciu o potencjat regionu to dwudniowe
warsztaty, zorganizowane przez Dolnoslagski Osrodek Doradztwa Rolniczego z
siedzibg we Wroctawiu 2-3 grudnia. W warsztatach wzieli udziat dolnoslascy
rolnicy, winiarze, mieszkancy obszardéw wiejskich, restauratorzy i sommelierzy, a
takze przedstawiciele doradztwa rolniczego osoby zainteresowane wspotpracg
we wdrazaniu innowacyjnych rozwigzanh na obszarach wiejskich oraz
podejmowaniem i rozwojem przedsiebiorczosci na obszarach wiejskich.

W pierwszej czesci Patrycja Nawrocka, specjalistka zajmujgca sie marketingiem
przedstawita podstawy copywritingu, czyli tworzenia dobrych tekstéw, majgcych
na celu pozyskanie uwagi czytelnika, a nastepnie sktonienie go do okreslonego
dziatania. Z copywritingiem spotykamy na kazdym kroku - w serwisach
spotecznosciowych, na blogach czy etykiecie wina. Dobry tekst powinien
wzbudzac¢ zaufanie odbiorcéw, budowac rozpoznawalnos$¢ wybranej marki, a
jednoczesnie zaintrygowad. Jedng ze strategii jest strategia okolicznosciowa,
polegajgca na taczeniu tematu z okazjg danego dnia, jak Swieta czy Dzieh Matki.

W budowaniu wspdlnej marki wazny jest rowniez potencjat regionu, walory
krajobrazowe, dziedzictwo, tradycje i historia. Wszystko to, co ma zwigzek z
regionem i jego spotecznoscig. Umiejetne i odpowiednie wykorzystanie oraz
potgczenie dostepnych informacji i narzedzi marketingowych omoéwit project
manager Jan Andrzejewski.

Przy duzej konkurencji na rynku trudno sie wyrézni¢ na tle innych marek. Wazne,
aby wiedzie¢ jak dotrze¢ do swiadomosci konsumenta i zbudowac trwata relacje.
W czesci warsztatowej, uczestnicy mieli mozliwos¢ poznania zasad oceny
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technicznej wina - réznorodnosci aromatéw i smakéw win, w zaleznosci od
pochodzenia, wieku, przechowywania, klimatu czy gleby. Omoéwiono
niedociggniecia i problemy, wady win, a takze szczegdty techniczne procesu
winifikacji.

Gtéwny cel, jaki przyswiecat realizacji warsztatéw, to rozwéj przedsiebiorczosci na
obszarach wiejskich poprzez podniesienie poziomu wiedzy i umiejetnosci w
zakresie innowacyjnych rozwigzah zwigzanych z dziedzictwem kulinarnym
regionu. Nie mniej wazne byto zachecenie uczestnikdw do wspotpracy i tworzenia
grup operacyjnych Europejskiego Partnerstwa Innowacyjnego, realizujgcych
innowacyjne projekty zwigzane z dziedzictwem kulinarnym Dolnego Slaska.

Operacja wspdtfinansowana ze srodkéw Unii Europejskiej w ramach Schematu Il
Pomocy Technicznej ,Krajowa Sie¢ Obszarow Wiejskich” Programu Rozwoju
Obszarow Wiejskich na lata 2014-2020. Instytucja Zarzadzajaca Programem
Rozwoju Obszaréw Wiejskich na lata 2014-2020 - Minister Rolnictwa i Rozwoju
Wsi. Operacja opracowana przez Dolnoslgski Osrodek Doradztwa Rolniczego z
siedzibg we Wroctawiu, organizowana w ramach operacji do realizacji w Planie
Operacyjnym Krajowej Sieci Obszarow Wiejskich na lata 2022-2023. Dotyczy
Sieci na rzecz innowacji w rolnictwie i obszarach wiejskich wojewddztwa
dolnoslgskiego (SIR).
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